JADACH

FOMANAGEMENT
L’ACCADEMIA DEGLI ACQUISTI
E SUPPLY MANAGEMENT

LUOGO
Milano
SEDE
Sede ADACI - Via Spezia 11
DATA
16 ottobre 2014

Early Bird

Orario: 9.00/18.00

CORSO ABBINATO
Al PERCORSI QUALIFICATIVI
ADACI

http://www.adaci.it/it/Qualifi-
cazione-professionale-ADACI/

QUOTE
DI PARTECIPAZIONE

Soci ADACI
€700,00 + IVA

Non Soci ADACI
€900,00 + IVA

Per i Professionisti Qualificati L2
€ 490,00 + IVA

Per i Professionisti Qualificati L3
€ 350,00 + IVA

SCONTO DEL 15%

A CHI SI ISCRIVE

CON ALMENO
QUATTRO SETTIMANE
DI ANTICIPO*

*con esclusione delle quote professionisti qualificati

Agevolazioni per:
- iscrizioni multiple alla stessa giornata
- acquisto di pacchetti formativi

e piano studi

Per informazioni e iscrizioni:
Lorena Agrimonti

02/40072474 - 02/40090362 (int. 3)
formanagement(@ adaci.it

Adaci si riserva la facolta

di spostare la data del Corso
se il numero dei partecipanti

& inferiore al minimo previsto.

ASPETTI LEGALI DEGLI ACQUISTI
E SUPPLY MANAGEMENT (L2-O)

Docente: Stefano Manara

CONTENUTI

Comprare beni e servizi significa anche gestire in modo adeguato richieste
d'offerta, negoziazioni, proposte contrattuali e contratti. Per fare questo & ne-
cessario conoscere il contratto e i suoi elementi essenziali, le modaliter della
sua formazione, gli aspetti legali del processo d'acquisto e saper correlare il
linguaggio giuridico con quello aziendale.

OBIETTIVI

- Conoscere e discutere i fondamenti del diritto privato relativi al contratto e
alle sue modalitar di perfezionamento

- Presentare e discutere le modalita di gestione delle vicende in grado di
perturbarne il corretto adempimento.

PRINCIPALI TEMI TRATTATI

- Origine ed evoluzione del diritto privato

- Il contratto: elementi costitutivi ed essenziali, 'oggetto, le parti, la forma

- Autonomia contrattuale e le responsabilitar del procuratore acquisti

- La formazione del contratto: dalle trattative all'accettazione

- L'esecuzione del contratto e le cause che la impediscono - forza maggiore
e impossibilitd sopravvenuta

- Le diverse forme di contratto: dall'ordine chiuso al contatto quadro

- Condizioni generali e particolari di contratto - Le clausole vessatorie

- Passaggio di proprieta della merce e le forme di garanzia a tutela della
qualitar e per i vizi della cosa venduta

- L'esecuzione del contratto ed i rimedi legali per i casi di inadempimento

- La clausola penale ed i suoi effetti sulla risarcibilite del danno

- Lo scioglimento del vincolo contrattuale: i casi di recesso e quelli di risolu-
zione.

Il percorso formativo sard integrafo da casistica contrattuale portata ad esem-
pio di concreta applicazione dei concetti esposti in aula..



